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Vaktombyte

Det pagar vaktombyte och omstruk-
turering i hamnorganisationen. Nagra
har gétt i pension, nagra har slutat och
verksambhetsledare finns nu pa plats inom
alla omraden. Férdelningen av personal
mellan skiften ses dver och vi flyttar per-
sonal dit de bast behdvs. Strategin ligger
fast. Med hog marknadsnarvaro erbjuder
vi paketerade transportldsningar till er,
vara kunder. Organisationen trimmas for
att mota behoven med respekt, engage-
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mang och effektivitet, var vardegrund.

Ny energi pumpas in med nya medarbe-
tare och medarbetare pa nya arbetsupp-
gifter. Vart arbetssétt, Oxeldsunds Hamns
Produktionssystem, visar vagen. Vi tar
alltid avstamp i var vardegrund, agerar
enligt vara principer, anvander oss av vara
arbetssatt, metoder och verktyg for att
slutligen na uppsatta mal. Alla delar i denna
modell hanger ihop. Nar vi inte resultat i
ett steg gar vi tillbaka till det foregaende
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for att se om det ar dar det felas. Vi som
arbetat har lange ar grunden for bygget.
Med truppférstarkningar i en stabil strate-
gi fortsétter vart lagarbete att bygga The
All Inclusive Port. Det &r en drom for en
harforare. Valkomna till Oxelésunds Hamn.

Erik Zetterlund
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Carl Johan Warfvinge séljare och g

Carl Johan Warfvinge har en gedigen
bakgrund inom skeppsmaklarvarlden.
Vid arsskiftet tog han steget till andra
sidan bordet och rollen som saljare och
affarsutvecklare pa Oxeldsunds Hamn.

Skeppsméklare pa Hasting och Maersk Broker Agency. Och
efter det rollen som VD péa Percy Tham och senare Sverige-
chef pa Maersk Broker Agency. Carl Johan Warfvinge har
minst sagt stor erfarenhet fran alla nivaer inom skeppsméakleri.
Vitog en pratstund med honom strax innan han reste till
Vilnius pa biobranslekonferens.

Vilka kunskaper tar du med dig till hamnen?

- Jag har arbetat nara rederi- och lastagarsidan. Har har

jag fatt god inblick i vad som efterfragas och vilken service
som uppskattas mest. Jag vet att det ar viktigt med en tydlig
helhetsbild, och att man vill ha enda personlig kontakt for alla
kundfragor. Har pa Oxeldsunds Hamn far vi ofta rakna och
pussla en hel del for att satta ihop de optimala kundldsningarna.
Jag tror min erfarenhet kan vara vardefull nar det géller att
presentera dem péa bésta satt, sdger Carl Johan.

Fran ena
sidan till
den andra

Hur var ditt forsta intryck av Oxelésunds Hamn som
arbetsplats?

- Jag har jobbat i flera branscher dar harda véarden varit det vik-
tigaste. Har far mjuka varden storre fokus. Det mérktes direkt
att det har ar en arbetsplats dér individen far stort utrymme,
och dér man uppnar resultat genom att manniskor har kul pa
jobbet.

Vad ser du som Oxelésunds Hamns storsta
styrka?

- Personalen, det var det forsta som slog mig nar jag kom hit.
Det &r unikt att det finns sadant aktivt affarstankande genom
en hel organisation. Vara medarbetare ar observanta, lyhorda,
flexibla och ser mojligheter till utveckling.

Hur vill du utveckla hamnen?

- Jag vill bidra till att hamnen fortsatter sin positiva utveckling,
att hjalpa kunder att hitta sékra och kvalitativa I6sningar i alla
godsfléden. Vi har malet att bli Europas basta stuveri, men att
vara ett bra stuveri inbegriper fler delar an vad som hander

i hamnen. Vi & med kunderna hela vagen fran start till mal,
avslutar Carl Johan.



Jan Steinle, branslechef,
Soéderenergi

Sdderenergi producerar fjarrvarme
for cirka 300 000 personer, kontor
och industrier i sédra Storstockholm
samt el motsvarande forbrukningen
i 100 000 hushall. Séderenergi
anlitar Oxelésunds Hamn for

logistiktjanster, lossning och lagring
av trapellets. Pelletsen kommer fran
norra Sverige, Finland och Baltikum ibland dven fran USA och
Kanada.

Vilka fordelar ser ni med Oxelé6sunds Hamn?

- Mycket handlar om bemaotande. Diskussionerna vi har med
Oxeldsunds Hamn ar mycket konstruktiva. Det ar vardefullt med
en rak och direkt kommunikation dér vi kan lyfta bade bra och
daliga saker. Vi vill gora ett bra jobb dar vi varken tar genvéagar
eller omvagar, dar téanker vi och hamnen lika.

Per-Erik Eriksson,

affarsomradeschef industri, Nordic Bulkers
Nordic Bulkers specialiserar sig pa nationell och internationell
transport , lagring, hantering och andra logistiktjanster for torra
och flytande bulkprodukter. Storsta delen av féretagets kunder
finns i den petrokemiska industrin. Nordic Bulkers hyr mark-
omrade av Oxeldsunds Hamn, for terminalverksamhet inom
bulkvaror, t.ex. cement, kalk och salt.

Varfor valde ni Oxelésunds Hamn som samar-
betspartner?

- Vi valde utifrdn hamnens l&age och goda kommunikationsmaoj-
ligheter. Har finns direkt anslutning till bade jarnvag och E4:an.
Dessutom ar det en stark fordel for oss att hamnen kan ta emot
mycket djupgaende fartyg tack vare det stora hamndjupet.
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Oxelosunds Hamn
utvecklar ytor

| takt med 6kande affarsvolym inom RoRo och biobréanslen sa dkar trycket pa vara hanterings- och
lagerytor. Under 2016 s& gors nu tva ytor i ordning for att méta den dkade efterfragan.

Lager A asfalteras och gérs

till lageryta for biobransle.
Detta gors i etapper, i ett forsta
skede gdrs halva ytan som ar
ca 14 000 m2.

F.d. snickeriet har redan rivits
och nu gors ytan om till termi-
nalyta for vara RoRo-affarer.

Glad sommar!

Vi pa Oxelésunds Hamn 6nskar er alla en fantastisk sommar.

Folj vart arbete med att utveckla Oxeldsunds Hamn. Las
mer om nyheter, framgangar och se klipp fran vardagen.
https://sv-se.facebook.com/OxelosundsHamn
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